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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

� ¿Por qué se negocia?
� ¿Qué se negocia?
� Historia de la negociación

� Año 2000
� Conferencia Ministerial de Doha
� De Doha a Cancún
� Conferencia Ministerial de Cancún
� De Cancún a Hong-Kong

� Situación actual; ofertas.
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

¿Por qué se negocia en agricultura?

� La Ronda Uruguay supuso la creación de la OMC.

� Se establecieron normas multilaterales de comercio para 
los intercambios agropecuarios (Acuerdo sobre la 
Agricultura).

� El Acuerdo de Agricultura establecía nuevas 
negociaciones (año 2000).
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

¿Qué se negocia en agricultura?

� Ayuda interna
� Acceso a mercado
� Apoyo a las exportaciones

� Trato especial y diferenciado
� Consideraciones no comerciales
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Ayuda interna

� Caja ámbar: ayudas distorsionantes.

� Caja azul: ayudas distorsionantes pero concedidas en el 
marco de programas de limitación de la producción y 
sobre rendimientos históricos.

� Caja verde: ayudas no distorsionantes.
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Acceso a mercado

� Reducciones arancelarias

� Apertura de contingentes de acceso mínimo

� Mecanismos de salvaguardia

� Indicaciones geógráficas
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Apoyo a las exportaciones

� Subvenciones a la exportación (restituciones)

� Créditos a la exportación

� Actuaciones de las empresas comerciales de estado 
exportadoras

� Ayuda alimentaria.



23 DE NOVIEMBRE DE 2005 SECRETARÍA GENERAL DE COMERCIO 
EXTERIOR

8

LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Trato especial y diferenciado

� Los Países en Vías de Desarrollo asumen compromisos 
menores y con plazos de implementación más amplios.

� Hay otros grupos de países que solicitan TED (Países 
Menos Avanzados, Economías en Transición, Países de 
reciente adhesión, pequeños estados insulares,…)
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Consideraciones no comerciales

� Seguridad alimentaria (food security)

� Seguridad alimentaria (food safety)

� Desarrollo rural

� MULTIFUNCIONALIDAD DE LA AGRICULTURA
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Historia de la negociación

� Año 2000: inicio de las negociaciones agrícolas
� Conferencia Ministerial de Doha (2001)
� Desde Doha a Cancún
� Conferencia Ministerial de Cancún (2003)



23 DE NOVIEMBRE DE 2005 SECRETARÍA GENERAL DE COMERCIO 
EXTERIOR

11

LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Año 2000: inicio de las negociaciones agrícolas

� El artículo 20 del Acuerdo de Agricultura.
� Primera fase (marzo 2000 a marzo 2001)

� Avances nulos
� Enfoques diferentes
� Posición comunitaria similar a Ronda Uruguay

� Segunda fase (marzo 2001 a febrero 2002)
� Trabajo técnico infructuoso
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Conferencia Ministerial de Doha (noviembre 2001)
Objetivos

� Mejoras sustanciales de acceso a los mercados
� Reducciones de todas las formas de subvenciones a la 

exportación, con miras a su remoción progresiva
� Reducciones sustanciales de la ayuda interna 

distorsionante
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Conferencia Ministerial de Doha (noviembre 2001)
Fechas

� Marzo 2003: modalidades de negociación
� Septiembre 2003: listas de compromisos
� Enero 2005: aplicación de los nuevos compromisos
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Desde Doha a Cancún

� Nombramiento del nuevo Presidente del Comité 
Extraordinario de Agricultura (Harbinson).

� Organización del trabajo técnico en base a los tres 
pilares de negociación.

� Propuesta de modalidades de negociación (Doc. 
Harbinson; enero 2003)

� Incumplimiento marzo 2003



23 DE NOVIEMBRE DE 2005 SECRETARÍA GENERAL DE COMERCIO 
EXTERIOR

15

LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Situación pre-Cancún

� Reforma de la Política Agrícola Común: 
desacoplamiento

� Documento conjunto UE-USA sobre el “marco para las 
modalidades de negociación”

� Aparición del G20.
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

Cancún (septiembre 2003)

� Imposibilidad de alcanzar un acuerdo.
� Polarización de las posiciones
� Postura de fuerza de los PVD.
� Pérdida de una oportunidad
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

De Cancún a Hong-Kong

� Procesos políticos en 2004 (cambio Comisión Europea, 
elecciones USA)

� Nombramiento nuevo presidente Comité Extraordinario 
de Agricultura (Tim Groser)

� Reanudación reuniones (marzo 2004)
� Julio 2004: marco modalidades negociación
� Septiembre 2005: nuevo Presidente Comité 

Extraordinario de Agricultura (Crawford Falconer)
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

ACCESO A MERCADO

Capping: 75%Capping: 100%Capping: 100%

Cuestión del Acuerdo 
TRIPS

Cuestión del Acuerdo 
TRIPS

Protección efectiva 
de IG

Prod. sensibles: 1% 
líneas arancelarias

Prod. sensibles: 1% 
líneas arancelarias

Prod. sensibles: 8% 
líneas arancelarias 

20/40/60
0-20%: 55-65%
20-40% 65-75%
40-60%: 75-85%
Más 60% 85-90%

20/50/70
0-20%: 45%
20-50%: 55%
50-75%: 65%
Más 75%: 75%

30/60/90
0-30%: 35% (20-45)
30-60%: 45%
60-90%: 50%
Más 90%: 60%

Reducción 
arancelaria 
media del 36% 
con un mínimo 
del 15%

USAG20UER. URUGUAY
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

AYUDA INTERNA

Reducción global 
ayudas distors:
75/53/31

Reducción global 
ayudas distors:
80/75/70

Reducción global 
ayudas distors:
70/60/50

De mínimis
Reducción 50%

En función de la caja 
ámbar.

De mínimis
Reducción 80%

De mínimis: 5% valor 
producción agrícola.

Caja verde
Mantenimiento

Caja verde
Nuevas disciplinas

Caja verde
Mantenimiento

Caja verde: ayudas 
no distorsionantes.

Caja azul: límite 
2,5% valor prod. 
Agrícola.

Caja azul: disciplinas 
nuevos pagos

Caja azul: límite 5% 
valor prod. Agrícola y 
disciplinas para los 
nuevos pagos

Caja azul: ayudas 
ligadas a limitación 
de producción (sin 
límite). 

Caja ámbar
Reducción 83/60/37
Capping por prod 
(ref. 1995/00)

Caja ámbar
Reducción 80/70/60
Capping por prod 
(ref. 1999/01)

Caja ámbar 
Reducción 70/60/50
Capping por prod 
(ref. 1995/00)

Caja ámbar
Reducción 20%

USAG20UER. URUGUAY
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

SUBVENCIONES A LA EXPORTACIÓN
USAG20UER. URUGUAY

STE
Disciplinar

STE
Mantenimiento

STE
Disciplinar

Ayuda alimentaria
Sólo disciplinar 
determinadas 
ayudas

Ayuda alimentaria
No perjudicar a los 
PVD

Ayuda alimentaria
Sólo donación
Atender emergencias

Créditos export
No perjudicar a los 
PVD

Créditos export
Trato especial y 
diferenciado

Créditos export
Eliminación de más de 
180 días
Ppio autofinanciación

Créditos export
Establecer disciplinas

Restituciones
Eliminación

Restituciones
Eliminación

Restituciones
Eliminación 
condicionada

Restituciones
Reducción 36% en 
valor y 21% volumen
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LA NEGOCIACIÓN AGRÍCOLA EN LA OMC

GRACIAS POR SU ATENCION


